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Mitsubishi model A (1917-1921)

Trzy diamenty

Firme Mitsubishi (po japonsku — ,trzy
diamenty”) zatozyt pochodzacy z samu-
rajskiej rodziny Yatoro Iwasaki. Wielo-
branzowe przedsiebiorstwo zajmowato
sie transportem, handlem (réwniez za-
granicznym), zeglugag, projektowaniem
i budowg samolotéw, a takze ustugami
bankowymi. W 1917 roku Mitsubishi
wyprodukowato pierwszy samochdd —
model A.

Do budowy przystgpiono z marszu,
bez doswiadczenia, plandw, rysunkow
i zaplecza technologicznego, wyfacznie
przy uzyciu recznych narzedzi. Efekt za-
lezat wytacznie od pomystowosci i umie-
jetnosci mechanikéw. Eksperymentowa-
no przy konstrukcji silnika (kilka z nich
podczas prob doszczetnie zuzyto), a kota
zebate przektadni szlifowano osetkami.
Ostatecznie jednostke napedowg stano-
wit rzedowy silnik czterosuwowy o pojem-
nosci 2764 cm3. Rozwijat moc 35 KM,

Matolitrazowy model 500 z dwusuwowym silnikiem (1953)

napedzat kota tylne i zapewniat predkos$¢
nieco ponad 90 km/h. Drewniana, cztero-
drzwiowa kabina pasazerska miescita
siedem o0sdéb i nawigzywafa konstrukcjg
do powozdéw konnych. Samochdd pomy-
Slany byt jako pojazd dla wysokich rangg
urzednikéw panstwowych i miat stanowic
wizytéwke japonskiego rzemiosta. Okazat
sie jednak za drogi i nie mégt konkuro-
wac z autami importowanymi z Amery-
ki i Europy. W ciggu pieciu lat powstaty
22 egzemplarze tego modelu.

Do zakonczenia Il wojny $wiatowej
nie produkowano juz samochodéw 0s0-
bowych. Wytwarzano autobusy, pojazdy
ciezarowe (gféwnie na zamdwienie woj-
ska) oraz samoloty mysliwskie. Kolejny
cywilny pojazd marki Mitsubishi powstat
dopiero w 1953 roku. Byt to rodzinny,
tani, skromnie wyposazony model 500
z dwusuwowym silnikiem o pojemnosci
493 cm3 i mocy 21 KM. Samochdd ten

Wspotczesnie opracowany model koncepcyjny samochodu sportowego

idealnie trafit w zapotrzebowanie po-
wojennego rynku i okazat sie ekonomicz-
nym sukcesem. Na jego bazie stworzono
pozniej linie Colta, ktérego produkcja
trwata az do 2012 roku.

Model 500 sprawdzit sie réwniez na
torze wyscigowym i zapoczatkowat za-
angazowanie Mitsubishi w sporty moto-
rowe. W 1962 roku podczas Grand Prix
Makau te mate samochody zajety cztery
pierwsze miejsca w klasie do 750 cms3.
Ambitny Lancer wielokrotnie zwyciezat
w Rajdach Safari, a Pajero — w Rajdach
Paryz-Dakar.

Rozwdj firmy zalezat od ekspansji. Na
rynku amerykanskim zwigzafa sie ona
z Chryslerem, w Europie — z Volvo i Peu-
geotem. W 1999 roku ogtoszono sojusz
partnerski Renault-Nissan-Mitsubishi i od
tego czasu podmioty te wspdtpracujg nad
wspdlnymi  platformami, technologiami
elektrycznymi i autonomicznymi. [ |
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Wysoka wydajnosc klimatyzacji

w kazdych warunkach

Nissens posiada w portfolio najszersza game wymiennikdw ciepfa.
Na szczegdlng uwage zastuguja skraplacze klimatyzacji, fabrycznie
pokrywane warstwg ochronng (metoda proszkowa), ktéra zapewnia
dodatkowe zabezpieczenie antykorozyjne, spotykane dotychczas np.
w chtodnicach klimatyzacji montowanych w niektérych autach typu
premium.

Wraz z nowym sezonem klimatyzacyjnym Nissens przygotowat
po raz kolejny wiele nowosci produktowych, w tym nowosci

w zakresie skraplaczy, zespolonych wymiennikéw ciepfa
(multiexchangers), osuszaczy, parownikéw, sprezarek,
wentylatoréw chtodnic oraz dmuchaw kabinowych.

Dowiedz sie wiecej na stronie nissens.com/climate

b

Nissons
ENGINE COOLING AN, 1rining
CLIMATE CONTROL ' ‘ Concept
EFFICIENCY & EMISSIONS -w

NG QUALIT

S -
v 30

[TOMOTIY,
YQ F&

SYSTEMY KLIMATYZA(]I
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