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Okazja dla kupujacego,
strata dla sprzedajacego

MATAS BUZELIS

AUTOMOTIVE EXPERT W CARVERTICAL

NABYWCY NA RYNKU WTORNYM PREFERUJA POJAZDY DOBRZE WYPOSAZONE.
NIESTETY, BARDZO RZADKO ZDARZA SIE, ZEBY SPRZEDAJACY, KTORY KIEDYS
KONFIGUROWAEL TAKI SAMOCHOD W SALONIE, ODZYSKAL CHOCBY POLOWE
ZAPEACONE) KWOTY. TAK CZY INACZEJ, ELEMENTY WYPOSAZENIA MOZE-

MY PODZIELIC NA TAKIE, KTORE FAKTYCZNIE ZWIEKSZAJA WARTOSC AUTA

I SPRAWIAJA, ZE SAMOCHOD SPRZEDA SIE SZYBCIE), ORAZ TAKIE, KTORE...

ZNIECHECA POTENCJALNYCH NABYWCOW. JEST TEZ GRUPA WYPOSAZENIA,
BEDACA ABSOLUTNA KONIECZNOSCIA

Gust to sprawa indywidualna i wtasna
konfiguracja auta zakupionego w salonie
bywa zwykle jego przejawem. Trzeba pa-
mieta¢, ze im bardziej nietypowa bedzie
specyfikacja wyposazenia, tym trudniegj
korzystnie odsprzeda¢ taki samochdd.
Prosty przyktad — kto$ dla potrzeb rekla-
mowych zamawia rézowego VW golfa.
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Wyglada oryginalnie, ale prawdopodob-
nie za kilka lat sprzeda¢ go bedzie nieco
trudniej niz takiego samego golfa w ko-
lorze czarnym. Sg tez takie elementy, za
ktére podczas konfiguracji w salonie
niemal obowigzkowo trzeba dopfacic,
poniewaz ich brak utrudni pdzniejszg od-
sprzedaz auta...

Absolutna koniecznosé

Wiele zalezy od klasy samochodu (miej-
ski, kompaktowy, klasa $rednia, model
premium), ale mozna przyjaé, ze coraz
trudniej sprzedajg sie samochody bez
elektrycznego sterowania szybami przed-
nimi i lusterkami, a takze bez — chocby

manualnej — klimatyzacji. W klasie pre-
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mium bardzo trudno sprzeda¢ samo-
chad, jesli nie jest wyposazony w auto-
matyczng skrzynie biegow.

Elementy wyposazenia

zwiekszajace wartosé¢ samochodu
Kupujacy auta uzywane zwracajg Sporg
uwage na fabryczne felgi ze stopéw lek-
kich, atrakcyjny (modny) kolor nadwo-
zia oraz fabryczne pakiety wyposazenia
obejmujace np. podgrzewane lusterka,
podgrzewang elektrycznie szybe przedniag
oraz ekskluzywne akcenty wykonczenio-
we (skdrzana kierownica).

Ugruntowang pozycje na rynku wtér-
nym majg pakiety charakterystyczne dla
danych marek, np. BMW M-pakiet lub
Audi S-Line. Takie samochody zawsze
kosztujg wiecej niz wersje podstawowe
i nie brakuje chetnych na ich zakup.

Elementy wyposazenia zwigkszajace
szanse na sprzedaz samochodu
Nabywcy uwielbiajg multimedia. Dotyczy
to takze starszych samochoddéw, w kto-
rych dziatanie nawigacji lub jako$¢ pota-
czenia ze smartfonami pozostawia wiele
do zyczenia. Ale tak czy inaczej, zawodo-
wi sprzedawcy samochodoéw zauwazyli
juz dawno, ze tatwiej sprzeda¢ samochod
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z fabryczng nawigacja (chocby nie byfo
do niej aktualnych map) niz bez takiego
wyposazenia.

Atutem handlowym bedg takze atrak-
cyjne kota. Tak jak wspominalismy — fad-
ne felgi fabryczne zwiekszajg warto$¢ sa-
mochodu. Felgi niefabryczne z reguty nie
podnoszg wartosci auta, cho¢ zwiekszajg
zainteresowanie ofertg, poniewaz — jesli
sg dobrze dobrane — to dzieki nim samo-
chdd prezentuje sie znacznie lepiej. Po-
dobny efekt mogg da¢ nawet kotpaki pod
warunkiem, ze bedg estetyczne, najlepiej
oryginalne i niepopekane.

Elementy, ktére nie pomagaja

w sprzedazy

Jest wiele gadzetow, ktére w salonie
kosztujg majatek, ale na rynku wtérnym
w ogole nie zwracajg uwagi kupujgcych.

Podnoszenie

effidency

comfort

Przyktadem moze by¢ podgrzewana
i regulowana elektrycznie tylna kanapa.
Dobrze jest mie¢ co$ takiego w samo-
chodzie, ale z pewnos$cig nie bedzie to
wabikiem na klientow ani powodem do
podniesienia ceny. Konfigurujgc samo-
chéd w salonie, nie warto przeptacac
za drogie wzory tapicerek. Liczy sie po
prostu dobra jakos¢ materiatu, ale jego
ekskluzywny wzoér na ogét nie pomoze
w odsprzedazy auta.

Bardzo kontrowersyjna jest skorza-
na tapicerka. Niektorzy jg uwielbiaja,
inni wrecz przeciwnie, poniewaz ,latem
grzeje, a zimg chtodzi”, no chyba, ze sa-
mochdd jest wyposazony wentylowane
i podgrzewane fotele.

Elementy, ktére odstraszaja klientéw

Im starszy samochdd, tym go trudniegj
odsprzedac, jesli ma np. zaawansowane
regulowane zawieszenie, bezstopniowg
skrzynie biegéw (wyjgtkiem sg hybry-
dy) czy skomplikowany silnik. To, co
jest mile widziane, kiedy samochdd jest
nowy, moze zniecheca¢ przy wiekszym
przebiegu z obawy o koszty ewentualne-
go serwisowania. W przypadku takich za-
awansowanych samochoddéw z podejrza-
nie niskim przebiegiem warto skorzystac
z raportu historii pojazdu i upewni¢ sie,
ze stan licznika jest wiarygodny.
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Niezaleznie od tego, czy kto$ kupu-
je samochdd na rynku pierwotnym czy
wtérnym, powinien gteboko zastanowi¢
sie nad tym, jak jego wersja kolorystycz-
na i wyposazeniowa wptynie na pozniej-
szg odsprzedaz. Jest rzeczg oczywista, ze
nigdy nie odzyska sie petnej kwoty wy-
danej na indywidualng konfiguracje auta.
Warto natomiast pamieta¢, ze jedne
opcjonalne elementy moga przyciggac,
a inne odstraszac¢ klientow.
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